MDL - Maszyny Dla Lesnictwa

Dodano: 10.01.2022

MDL Jacek Witkowski to firma z kilkuletnim doswiadczeniem na rynku maszyn uzywanych, dla ktorej
kluczowy jest rozwdj i jakos¢ swiadczonych ustug.

Przedsiebiorstwo dziata na polskim rynku od lipca 2015 roku. Firma znajduje sie w Jastrowiu, - na
péinocy wojewddztwa wielkopolskiego. Jacek Witkowski, wtasciciel MDL, z le$nictwem zwiazany jest
od konca lat 90. To w tamtym czasie zula zatozyli jego rodzice.

W swoich poczatkach rodzinna firma realizowata zlecenia z zakresu zrywki drewna przy pomocy
ciagnika rolniczego, a czasami nawet i koni. P6zniej byt skider LKT 80 i zestaw do zrywki
nasiebiernej, a zakres prac rozszerzyl sie do peinej, kompleksowej obstugi lesnictwa. Wzrost
konkurencji, a co za tym idzie obnizka stawek, wymusit koniecznosé rozwoju - zakup harwestera.
Wybor padl na Ponsse Beaver. - To wtasnie po zakupie tej pierwszej maszyny zrodzila sie idea
powstania firmy MDL. Doswiadczenie, jakie zdobytem, pracujac w rodzinnym zulu, pozwala mi teraz
na profesjonalne doradztwo oraz pomoc w rozwiazywaniu problemoéw, z ktorymi stykaja sie nasi
klienci w momencie decyzji o wyborze i zakupie maszyny. Wiekszos$¢ sprzedazy rozpoczyna sie od
rozpoznania potrzeb klienta - rozmiaru i charakteru prac. Jest to niezbedne w przypadku tych, ktorzy
kupuja swoj pierwszy harwester czy forwarder. Kieruje sie zasada, ze sprzedaje maszyny, ktore sam
chcialbym kupic¢ - podkresla Jacek Witkowski.
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MDL udziela takze wsparcia w znalezieniu najkorzystniejszych warunkéw finansowania.
Wspbétpracuje z wiodacymi firmami leasingowymi oraz bankami. W czesci z nich, dzieki dlugiej
wspolpracy i wypracowanej pozycji, maszyny dostarczane przez MDL sa finansowane w procedurze
uproszczonej. W praktyce oznacza to oszczednosé czasu i dodatkowych kosztéw chocby z uwagi na

mozliwos¢ odstapienia od wyceny rzeczoznawcy.
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Dokonujac zakupu w firmie MDL klienci nabywaja maszyne po pelnym serwisie olejowym, z
miesieczna gwarancja rozruchowa. Otrzymuja takze pelna dokumentacje techniczng, niezbedna do
wykonania badania Urzedu Dozoru Technicznego. - Jesli pozwala na to czas, dozoér UDT wykonywany
jest u nas - w ten sposob maszyna moze pojechaé prosto z naszego placu do pracy w lesie - dodaje
wlasciciel MDL.

Pierwszy byl Timberjack 1110 C

95 proc. sprowadzanych przez firme maszyn pochodzi z autoryzowanych serwiséw John Deere ze
Szwecji i Finlandii. - I to wlasnie z zielonymi maszynami jest nam najbardziej po drodze. Nie liczymy
sprzedanych i sprowadzonych przez nas modeli. Moge tylko powiedzie¢, ze rekordzista zakupit w
naszej firmie, jak dotad, jedenascie maszyn - zaznacza Jacek Witkowski.

To doktadnie dla tego klienta w lipcu 2015 roku MDL sprowadzit swoja pierwsza maszyne. Byt to
Timberjack 1110 C zakupiony w serwisie John Deere Forestry Oy w Finlandii. Pomimo dotaczenia do
tej floty kolejnych maszyn (tylko w tym roku byty to John Deere 1470 E i 1510 E), pierwszy
Timberjack nadal dzielnie pracuje w tej firmie. - W czasie tych szesciu lat obserwowalismy, jak
rozwijaja sie przedsiebiorstwa naszych klientéw. Wraz z tym rozwojem rosna réwniez ich potrzeby
sprzetowe. I dlatego nasza oferta tez sie zmienia i wypeilnia maszynami znacznie mtodszymi, z



mniejsza liczba godzin - ttumaczy Jacek Witkowski.

Ostatnio o taki sprzet klienci pytaja najczesciej. I nie sa to juz tylko firmy z Polski, ale takze z
Niemiec, Czech, Stowacji, Bulgarii, a nawet Szwecji. - Nasze maszyny pracuja réwniez w Austrii,
Irlandii, Wielkiej Brytanii oraz na Wegrzech. Sa to zaréwno klienci indywidualni, jak i firmy
zajmujace sie sprzedaza sprzetu uzywanego. Na pewno daje to satysfakcje, poniewaz skuteczne
dotarcie do klienta zagranicznego i zdobycie jego zaufania nie jest juz takie proste. Nowa siedziba
jako kolejny krok w budowaniu marki na pewno to utatwi - zaznacza szef MDL.

Centrum maszyn lesnych

Poczatek dziatalnosci MDL to gldwnie import maszyn pod indywidualne zaméwienia klientéw, co
wiazalo sie z czestymi wyjazdami do Szwecji i Finlandii. I to wtasnie te odwiedziny w szwedzkich i
finskich warsztatach John Deere staty sie inspiracja do budowy wtasnego centrum maszynowego.
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Nowa siedziba firmy to przede wszystkim warsztat z trzema polami serwisowymi wyposazonymi w
suwnice o udZzwigu 8 ton. Poza tym osobne miejsce do mycia maszyn, stanowisko do zakuwania

przewodow, magazyn czesci zamiennych. Dodatkowo plac demonstracyjny z 15 - 20 maszynami.

Warsztat o powierzchni blisko 800 m? zlokalizowany jest przy ulicy Kilinskiego 3 w Jastrowiu; catos$¢
na dzialce o powierzchni 0,55 ha. Teren zostat zakupiony z mysla o tej konkretnej inwestycji.
Znajduje sie 150 m od drogi krajowej. - Z budowa ruszyliSmy ponad rok temu, a oficjalne otwarcie
planujemy na wiosne 2022 roku. Przeprowadzamy sie jednak juz teraz, bo chcemy by¢ "naprawde u
siebie", gdy zaprosimy gosci - opowiada Jacek Witkowski i dodaje, Zze celem inwestycji nie byto
stworzenie jedynie warsztatu, ale swego rodzaju centrum maszyn lesnych, w ktérym klient nie tylko
kupi maszyne, niezbedne materialy i czesci, ale takze otrzyma kompleksowa obstuge zwiazana z jej
eksploatacja.

Ostatnie 12 miesiecy to wiele zmian w dziatalnosci przedsiebiorstwa i to nie tylko za sprawa budowy



nowej siedziby i rekordowej sprzedazy (I potrocze 2021). Na placu jest coraz wiecej maszyn, kolejne
czekaja na przywoz do Polski. To wszystko sprawia, ze w firmie jest jeszcze wiecej pracy na
warsztacie i wiele ustug serwisowych. Tak ogromna ilosé obowiazkéw na miejscu wiaze sie z
rzadszymi wyjazdami stuzbowymi za granice.

Od potowy 2020 roku MDL to rowniez ustugi w zakresie transportu ponadnormatywnego na terenie
catej Europy. Firma zainwestowata w dwa zestawy niskopodwoziowe, a z koicem roku do floty
dotaczy jeszcze jedno auto. Wiasny transport pozwolil nie tylko na wieksza niezaleznos¢ w
sprowadzaniu maszyn z zagranicy, ale takze w dostarczaniu ich bezposrednio do klienta. - Nie
staramy sie by¢ postrzegani jako najwieksi, ale jako firma powaznie podchodzaca do tego, czym sie
zajmuje. Dlatego sami wychodzimy do klienta. Staramy sie regularnie uczestniczy¢ w targach i
konferencjach lesnych. ByliSmy obecni w Augustowie na ostatniej edycji Forest SHOW i targach
Eko-Las w Mostkach - mowi Jacek Witkowski.



Jednak MDL to nie tylko import, sprzedaz i transport maszyn, ale takze serwis. Stad tak wazny jest
nowy warsztat, ktdry istotnie poprawi warunki oraz mozliwosci techniczne firmy. - Na stale pracuje
u nas czterech mechanikéw, do dyspozycji maja dwa samochody serwisowe. Czesto osobiscie
uczestnicze w naprawach i przygotowywaniu maszyn dla klientéw. Zdarza sie, ze korzystamy z
porad i wsparcia naszych partneréw w Szwecji i Finlandii. Ciagle pogtebiamy nasza wiedze i
umiejetnosci. Profesjonalizm i rozwdj z mysla o naszych kontrahentach sa dla nas priorytetem. Moze
nie wiemy wszystkiego o maszynach lesnych, ale dla naszych klientéw zrobimy prawie wszystko,
zeby sie dowiedzie¢ - zapewnia Jacek Witkowski.
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