Wygrales przetarg, przystap do zamawiajacego
Dodano: 03.01.2018
Tym razem dwa stowa o ciekawym narzedziu prawnym, ktérym dysponuja firmy lesne, by walczy¢ o

wygrana w przetargu takze po wyborze ich oferty. Mowa o przystapieniu wykonawcy po stronie
zamawiajacego w sprawie przed KIO.

ZUL sktadajacy odwotanie od wyboru oferty przekazuje jego kopie do Nadlesnictwa. Nadlesnictwo
ma z kolei obowiazek udostepnic¢ to pismo innym wykonawcom, ktérzy uczestniczyli w rywalizacji.

W tym momencie uruchamia sie bardzo krotki termin na reakcje ze strony zwyciezcy. W ciagu 3 dni
moze on bowiem wnie$¢ pismo, w ktérym przylaczy sie do Nadlesnictwa i wraz z nim bedzie bronit
wtasnej wygranej. Pismo sktada sie do sekretariatu Prezesa KIO, a kopie przekazuje zamawiajacemu
i odwotujacemu. Uwaga, pismo nie podlega zadnym optatom!

Sztuka polega na tym, aby realnie wesprze¢ Nadlesnictwo w sporze z przegranym kontrahentem.
Warto zatem zawrze¢ w przystapieniu rzeczowe i przekonujace argumenty prawne, na podstawie
ktorych KIO powinna oddali¢ odwotanie. Przystepujacy zyska w ten sposob wplyw na ostateczne
rozstrzygniecie Izby, tym bardziej, ze moze takze wzia¢ udzial w rozprawie. Argumenty
przystepujacego nakieruja Nadlesnictwo w przygotowaniu jego wlasnego stanowiska. Efektem
bedzie zgodny duet tego, ktéry broni wlasnej decyzji ? zamawiajacego i tego, ktory walczy o swdj



przyszly zarobek.

Zachecam zwyciezcow przetargéow do korzystania z tej mozliwosci!

Zapraszam na bloga: http://prawowlesie.pl/
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